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真の名人は見かけの小細工などしないから、一見下手に見える。 

また、自分の芸を自慢することなどしないから、一見拙いように見えるという例え。 

(類義語)能ある鷹は爪を隠す 

 

『刑務所の新入り』 
「おい、新入り。おめえ、どんな悪さして 

刑務所にぶちこまれたんだ？正直に言ってみろ」 
 

「いやー、たいしたことやってませんよ。 

ストレスがたまってたっていうか。カッとなって 

職場の壁にドカンと穴をあけてやったんです」 
 

「嘘つけコノヤロ！職場の壁に穴あけたくらいで 

実刑くらうはずねえだろ」 
 

「ふっふっふ。おじさん、原発で働いたことないでしょ？」 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

お
気
に
入
り
の
こ
と
ば 

道
端
の
ご
み
を
拾
う
。 

ト
イ
レ
の
掃
除
を
す
る
。 

人
知
れ
ず
徳
を
積
む
。 

こ
れ
、
陰
徳
な
り
。 

 

4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士 
1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士 

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん） 
年齢:６０歳 血液型:Ａ型 星座:みずがめ座  
生年月日:昭和３８年１月２２日 出身地:岡山県岡山市  
現住所:岡山市中区四御神 通勤:鮎モドキがいる川沿いに車で! 
好きな言葉:素直、和、元気! 好きな映画:小さな恋のメロディ 
趣味:蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ  
家族:⾧男（社会人）・⾧女（社会人）・次女（高校生） 
プロフィール:岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、 
㈱荒木組で現場監督の勉強をさせてもらい、 
3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。 

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな! 

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。 

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676 
 
 

３分で読めて、売上げアップとビジネスに役立つ 

アイデアとヒントとノウハウが満載！！ 

仕事と論語と蕎麦打ちが大好きな月本康寅がお届けする 

 

２０２３年 12 月 1 週号  
■今月の仕事に役立つビジネスジョーク 

■今月のことわざ 

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。 

ことわざ辞典 ㈱学研教育出版より 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
今月の強運   

ランキング 

ベスト３ 

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅  

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267 

ホームページ⇒ 

1 位  六白金星  明るく爽やかな持ち味を発揮し、忘年会などへ参加すると社交運が活性化。相手を立てな

がら進めば自らも引き立つ。交渉事は誠意を尽くして思わぬ収穫あり。吉方位は、東北方。 

2 位  八白土星  ｢為せば成る｣の信条で目標に向かって惜しみなく努力できる強盛運。責任ある態度が信頼

の証になるので、慢心せず諸事に当たることが肝要。何事も自信をもって堂々と進むこと。 

3 位  五黄土星 自分のライフスタイルを見つめなおし、一歩前進を考えるのに良いサイクル。夢や願いを叶

えるには、常に新鮮な気持ちで物事に当たること。吉方位は東南・西北方。 

 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 
 

■『金メダルを獲得する戦略』 
 

「オリンピックにおける正しい戦略とは何か。極端に言えば、 

『メダルがとりやすい競技を見極め、そこに資源を集中して投入する』 

ということになる。」 

（「戦略がすべて」瀧本哲史著 新潮新書） 

 

サッカーやバスケットボールのように世界的に人気があり、 

プロ選手が多数参加するような競技は、レベルがとても高く、 

多少の実力をつけたところでメダル獲得が難しくなります。 

 

メダル獲得を目指して強化費用を投入するのであればマイナー競技の方が費用対効果が 

出やすいということです。 

 

どんなにサッカーやバスケットボールが好きであっても、どんなに激しい練習を積んだとしても、 

もし競争相手が多く、そのレベルが高いとなかなか勝てません。 

 

実はその競技の練習を積む以前に、どの競技で戦うのかを決める時点こそが、結果に対する 

影響度合いが一番大きなものとなります。 

 

これは私のような中小個人企業の仕事でも同じですネ。 

ビジネスで勝てないということは利益が出ないということになります。 

 

ブルーオーシャン、ニッチ戦略、鶏口となるも牛後となるなかれ、隙間戦略、戦わずして勝つ、 

勝ち易きに勝つ・・・いろいろな表現がありますが言っていることは同じですネ。 

 

さて、あなたはどの競技で金メダルを獲得するのでしょうか？ 
 

 

 

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。  

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 


