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朝に出した命令を夕方には変えるの意から、法律や命令が次々と変わって 

定まらず、一定しないこと。 

『そそっかしいにも程がある』 
 

 

そそっかしい部下が両耳に包帯を巻いて出社した。 

上司がその理由を尋ねると部下が答えた。 

部下「昨日ワイシャツにアイロンをかけている時に 

電話がかかってきたんですが、間違えて 

アイロンを右耳にあてちゃったんです」 

上司「じゃあ、その左耳はどうしたんだい？」 

部下「すぐに医者に電話しようとして慌てて 

アイロンを左耳にあてちゃったんです！」 
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4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士 
1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士 

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん） 
年齢:６０歳 血液型:Ａ型 星座:みずがめ座  
生年月日:昭和３８年１月２２日 出身地:岡山県岡山市  
現住所:岡山市中区四御神 通勤:鮎モドキがいる川沿いに車で! 
好きな言葉:素直、和、元気! 好きな映画:小さな恋のメロディ 
趣味:蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ  
家族:⾧男（社会人）・⾧女（社会人）・次女（高校生） 
プロフィール:岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、 
㈱荒木組で現場監督の勉強をさせてもらい、 
3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。 

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな! 

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。 

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676 
 
 

３分で読めて、売上げアップとビジネスに役立つ 

アイデアとヒントとノウハウが満載！！ 

仕事と論語と蕎麦打ちが大好きな月本康寅がお届けする 

 

２０２３年９月 1 週号  
■今月の仕事に役立つビジネスジョーク 

■今月のことわざ 

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。 

ことわざ辞典 ㈱学研教育出版より 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
今月の強運   

ランキング 

ベスト３ 

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅  

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267 

ホームページ⇒ 

1 位  九紫火星  これまでの努力に確かな手応えがある時。経験を活かして存分に活躍できる。周囲との信

頼関係を強化すると協力者を得て、発展拡大の後押しに。吉方位は、東北・西方。 

2 位  二黒土星  フットワークの良さで多少の無理はきく強盛運。依頼ごとには全力を尽くし、責務に一意専

心する姿勢が運気をあげる。欠点補強に努めれば人望も集まる。吉方位は、南西方。 

3 位  三碧木星 行動範囲や社交枠を広げることで情報収集に大きな実りあり。喜び事は人と分かち合うこと

で人気運も上昇。良識ある言動でさらなる収穫もあるだろう。吉方位は東南･東北方。 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 
 

■『あなたは運が良い人？悪い人？』 
 

以前、TV で運が良い人と運の悪い人の下記の特徴が紹介されていました。 

 

◎運の良い人の特徴 

・予期後悔（何かを行う前から、失敗して後悔することを想像してしまうこと）をしない 

・視野が広い 

・あまり不安を感じない 

・チャレンジ精神がある 

・社交的 

 

×運が悪い人の特徴 

・自分と他者を比較しがち 

・予期後悔をする 

・視野が狭い 

・慎重な性格 

・緊張や不安を感じやすい 

・細かいことが気になる（神経質） 

・失敗をおそれる 

 

また、ハートフォードシャー大学の R・ワイズマン教授によると運の良い人の特徴は下記です。 

 

「運のいい人と悪い人の違いは一目瞭然だった。笑った回数は運のいい人のほうが二倍多く 、アイ

コンタクトの回数もはるかに多かった。しかし、おそらく最大の違いは、身ぶりがどのくらい『開いてい

る』か『閉じている』かという点 だった。『閉じている』身ぶりとは、たとえば腕や足を組むことで、相手

から距離を置こうとする。反対に『開いている』身ぶりは、相手のほうに自分の体を向けて、腕や足を

組んだりせず、てのひらを広げて相手に見せることも多い。運のいい人が『開いている』身ぶりをす

る回数は、運の悪い人より三倍も多かった。」 

・・・運はある程度、自分でコントロールできるのかもしれませんネ。 
 

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。  

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 


