
 『君のオススメは？』 

パリの三つ星レストランに入った。 

メニューのフランス語が読めないので、ウェイターに 

チップをはずんでこう尋ねた。 

 

「君のオススメを教えてくれ。 

本当に美味しい料理を教えて欲しい」 

 

しばらく考えて、ウェイターは胸ポケットから 

パリのレストランガイドブックを取り出して 

他のお店を指さした。 
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4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士 
1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士 

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん） 
年齢:６０歳 血液型:Ａ型 星座:みずがめ座  
生年月日:昭和３８年１月２２日 出身地:岡山県岡山市  
現住所:岡山市中区四御神 通勤:鮎モドキがいる川沿いに車で! 
好きな言葉:素直、和、元気! 好きな映画:小さな恋のメロディ 
趣味:蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ  
家族:⾧男（社会人）・⾧女（社会人）・次女（中学生） 
プロフィール:岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、 
㈱荒木組で現場監督の勉強をさせてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、 
一級建築士を取得して現在に至る。 

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな! 

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。 

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676 
 
 

３分で読めて、売上げアップとビジネスに役立つ 

アイデアとヒントとノウハウが満載！！ 

仕事と論語と蕎麦打ちが大好きな月本康寅がお届けする 

 

2023 年 2 月号  
■今月の仕事に役立つビジネスジョーク 

■今月のことわざ 

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。 

ことわざ辞典 ㈱学研教育出版より 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
今月の強運   

ランキング 

ベスト３ 

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅  

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267 

ホームページ⇒ 

1 位  七赤金星 方針の転換、古きを捨てて新しきを求めるべき今期、大きな決断を下すにもよきタイ

ミングです。前向きの姿勢で人気運も上昇。吉方位は東・西方です。 

2 位  九紫火星 経験や得意技をどんどん活かして存在感を示したい今期、仕事運が好調なので何事に

もチェレンジ精神で臨むとよいでしょう。吉方位は北・南方です。 

3 位  三碧木星 知的好奇心や探求心が高まる期で、多少の冒険を試みても勝機のある今期、カンを働

かせて吉。心に迷いが生じたら識者に相談。吉方位は西・西北方です。 

 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 
 

■『エジソンは同じ実験を１万回繰り返したわけではない』 
「一度やってうまくいかなければ、もう一度やってみよう。 

それでもうまくいかなければ、やめたほうがいい。ばかのひとつ覚えは何の意味もない。」 

（W・C・フィールズ） 

 

私はセミナーや講演でよくこう言います。 

 

「たくさん行動をしよう。しかも、圧倒的な行動量で！」 

すると効果のないことであっても大量に繰り返し何度も行動を 

する人が出てきます。私の真意は違います。 

私の真意はエジソンのような圧倒的な行動量ということです。 

エジソンは同じ実験を１万回繰り返したわけではありませんよね。 

失敗を確認したら【別のことを１万回繰り返した】わけです。 

 

何度かやってうまくいかなければやるべきことは一つ。他のことをやる、ことです。 

 

ビジネスで言えばトークを変えてみる、提案方法を変えてみる、提案する順番を変えてみる、ネーミ

ングを変えてみる、デザインを変えてみる、色を変えてみる、看板を変えてみる、ＰＯＰを変えてみ

る、コピーを変えてみる、写真を変えてみる、値段を変えてみる、量を変えてみる、配置を変えてみ

る、陳列を変えてみる、特典を変えてみる、広告媒体を変えてみる、訴求ポイントを変えてみる、地

域を変えてみる、客層を変えてみる、担当を変えてみる、etc。 

いろいろやってみる。そうすると残念ながらほとんど失敗します。 

 

それでも何度かやってみる。そして何度かやってうまくいかなければさっさと他のことをやる、 

やる、やる、やる・・・これが「たくさん行動をしよう。しかも、圧倒的な行動量で！」の真意です。 

エジソンのように成功するまでやり続けましょう。 

 

 

 

 
●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 


