
 『海底で見つけた海水パンツ一枚だけのイケメン』 

資産家令嬢の玲子さん。適齢期なのに相手に恵まれません。 

丘はダメだからと海で良い人を探そうとダイビングの資格を取り 

水中でメッセージを書けるペンとボードも準備しました。 

ある日、海に潜ったら海水パンツ一枚だけのイケメンが海底に 

いました。潜り慣れている感じのそのカジュアルな姿に玲子さんは 

一目ぼれ。さっそくボードにメッセージを書きました。 

「ダイビングがお上手なのですね。一緒にお散歩しませんか？」 

 

すると海パンの男は玲子さんの手から水中ペンをひったくり 

ボードにこう書いた。 

「溺れてるんだ！早く助けてくれ！！」 
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4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士 
1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士 

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん） 
年齢:５９歳 血液型:Ａ型 星座:みずがめ座  
生年月日:昭和３８年１月２２日 出身地:岡山県岡山市  
現住所:岡山市中区四御神 通勤:鮎モドキがいる川沿いに車で! 
好きな言葉:素直、和、元気! 好きな映画:小さな恋のメロディ 
趣味:蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ  
家族:⾧男（社会人）・⾧女（社会人）・次女（中学生） 
プロフィール:岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、 
㈱荒木組で現場監督の勉強をさせてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、 
一級建築士を取得して現在に至る。 

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな! 

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。 

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676 
 
 

３分で読めて、売上げアップとビジネスに役立つ 

アイデアとヒントとノウハウが満載！！ 

仕事と論語と蕎麦打ちが大好きな月本康寅がお届けする 

 

2022 年 12 月号 

■今月の仕事に役立つビジネスジョーク 

■今月のことわざ 

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。 

ことわざ辞典 ㈱学研教育出版より 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
今月の強運   

ランキング 

ベスト３ 

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅  

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267 

ホームページ⇒ 

1 位  九紫火星 思う存分仕事に打ち込んで大いに成果を上げたい今期、営業面ではいつも以上に会話

のセンスや持ち前のバイタリティーを発揮。吉方位は東北・西・東方です。 

2 位  二黒土星 過去の地道な努力や地固めが報われる盛運期。悩み抜いたことや準備完了のことがあ

れば積極的に取り組むとよいでしょう。吉方位は南西・東方です。 

3 位  八白土星 身辺の環境が徐々に変わりつつあり、骨は折れますがやりがいのある時。少し自信過

剰なくらいの活動が運気活性化のカギ。吉方位は東南・南西・西北方です。 

 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 
 

■『相手の反応』 
「何か怒ってるの？」と、高校生の時に同じクラスの女子に言われました。 

 

「えっ！？」私は一瞬、意味が分かりませんでした。 

私はフツーにしていたつもりなのですが周りからは怒っているように見えたらしいのです。 

 

２０代の頃、あるセミナーを受講した時のこと。 

休憩時間に講師が私の席にやってきてこう言いました。 

「厳しい顔をされていますが、何か問題でもありましたか？」 

 

「えっ！？」私は一瞬、意味が分かりませんでした。 

私は真剣に聴講していたのですが怒っているように見えたらしいのです。 

 

３０代になって NLP 心理学の講義を受けていた時にこう言われました。 

『コミュニケーションの意図は相手の反応にある』 

 

その時、高校のクラスメイトの女子の言葉とセミナー講師の言葉の意味が 

本当に理解できた気がしました。 

 

つまり、「オレは怒ってないよ」と自分で思っていたとしても、相手から怒っているように見えるので 

あれば「そう」なのだ、ということ。 

 

「誰も私のことを分かってくれない」という人がいますが、それは周囲や上司やお客様や家族に 

分かるようなコミュニケーションをしていないからだとも言えます。 

 

『コミュニケーションの意図は相手の反応にある』・・・もし、あなたが意図することが相手に伝わって

いない、お客様に理解してもらえていないのであれば、それは相手の問題ではなく、己の話し方、 

外見を含めたコミュニケーションの取り方に問題があるのかもしれませんよ。 

 

 
●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 


