
 『欲しい人材』 

急成長中のＩＴ企業で経理部員の募集を行った。最終選考に残ったのは３人。 

採用担当者が１人めの候補者に質問をした。 

「６＋８は？」 「１４です」 「はい、結構です。次の方」 

続いて２人めの候補者にも同じ質問をした。 

「６＋８は？」 「１４です」 「はい、結構です。次の方」 

続いて３人めの候補者にも同じ質問が行われた。 

それに対して３人めの候補者はこう答えた。 

「いくつにして欲しいんですか？」 

採用担当者たちが顔を見合わせて、うなづき合い、こう言った。 

「君を採用しよう」 
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4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士 
1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士 

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん） 
年齢:５９歳 血液型:Ａ型 星座:みずがめ座  
生年月日:昭和３８年１月２２日 出身地:岡山県岡山市  
現住所:岡山市中区四御神 通勤:鮎モドキがいる川沿いに車で! 
好きな言葉:素直、和、元気! 好きな映画:小さな恋のメロディ 
趣味:蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ  
家族:⾧男（社会人）・⾧女（社会人）・次女（中学生） 
プロフィール:岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、 
㈱荒木組で現場監督の勉強をさせてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、 
一級建築士を取得して現在に至る。 

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな! 

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。 

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676 
 
 

３分で読めて、売上げアップとビジネスに役立つ 

アイデアとヒントとノウハウが満載！！ 

仕事と論語と蕎麦打ちが大好きな月本康寅がお届けする 

 

2022 年 11 月号 

■今月の仕事に役立つビジネスジョーク 

■今月のことわざ 

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。 

ことわざ辞典 ㈱学研教育出版より 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
今月の強運   

ランキング 

ベスト３ 

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅  

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267 

ホームページ⇒ 

1 位  三碧木星 勤労意欲とプロ意識を発揮することでビックウェーブに挑戦できそうな今期、作戦を

練ったりしなくても自然が味方をしてくれます。吉方位は東・西方です。 

2 位  九紫火星 自分で蒔いた種を自分で刈る周期と言える今期、何事も前向きに考え、押しの一手で

行動を。頭の回転もよさそうです。吉方位は西北方です。 

3 位  四緑木星 創意工夫や会話力がカギとなる今期、何事も前向きだけでは手落ちがあります。荷が

重ければ協力を求めましょう。吉方位は東南・西北方です。 

 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 
 

■『忘れられないようにする工夫』 
 

仕事柄、多くの方と名刺交換をしますが、残念ながら後で見返すと 

「あれっ！？この人誰だっけ？」と思うことがよくあります。 

 

人間は 20 分後に 42％、1 時間後に 56％、1 日後に 74％のことを忘れる生き物です。 

そのためいくら愛想よく名刺交換をしても、特に初対面の相手であればほとんど記憶に残りません。 

 

覚えてもらうための方策のひとつは顔写真を名刺に印刷すること 

です。印象度合いで最も強いのは「人の笑顔」であることが心理学 

実験から分かっていますのでできれば笑顔の写真が良いです。 

 

もう一つはお客様を訪問して名刺交換をした後でお礼状を書いて 

送ることです。 

 

しかし、お礼状は読まれてからしばらくすると捨てられる可能性もありますので、捨てられないように

するちょっとした工夫が必要です。 

 

たとえば私がお礼状を書く相手は経営者やお店のオーナーが 

多いので裏面に招き猫や宝船を印刷しています。 

すると「捨てづらい」のでいつまでも手元に置いてもらえる 

可能性が高まり、相手の記憶に残ります。 

 

もちろんメールや SNS でメッセージを送っても良いのですが 

他の人から送られてきたメールやメッセージに埋もれる 

可能性が大です。そのためメールやＳＮＳとともにお礼状を 

送るとベストです。 

せっかく名刺交換をしたのですから、営業や販売担当者は「この人誰だっけ？」と言われないように

しましょう。 
 

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 


