
 『日本語は英語に似ている！？』 

常々、英語が得意だと自慢していた日本の某元首相。 

 ある時、彼は国連総会で自信満々で英語でスピーチをした。 

  

 これを聴いていたヨーロッパのある国の代表が 

 隣の席にいた人に向かって思わずこう言った。 

 

 「たしか彼は日本の首相だよね。 

日本語って、英語に似ているんだね」 
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4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士 
1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士 

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん） 
年齢:５９歳 血液型:Ａ型 星座:みずがめ座  
生年月日:昭和３８年１月２２日 出身地:岡山県岡山市  
現住所:岡山市中区四御神 通勤:鮎モドキがいる川沿いに車で! 
好きな言葉:素直、和、元気! 好きな映画:小さな恋のメロディ 
趣味:蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ  
家族:⾧男（社会人）・⾧女（社会人）・次女（中学生） 
プロフィール:岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、 
㈱荒木組で現場監督の勉強をさせてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、 
一級建築士を取得して現在に至る。 

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな! 

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。 

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676 
 
 

３分で読めて、売上げアップとビジネスに役立つ 

アイデアとヒントとノウハウが満載！！ 

仕事と論語と蕎麦打ちが大好きな月本康寅がお届けする 

 

2022 年 9 月号  
■今月の仕事に役立つビジネスジョーク 

■今月のことわざ 

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。 

ことわざ辞典 ㈱学研教育出版より 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
今月の強運   

ランキング 

ベスト３ 

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅  

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267 

ホームページ⇒ 

1 位  五黄土星 勤労意欲とプロ意識を十二分に発揮したい今期、経験あることなら堂々とリーダーシ

ップを取ること。持てる人脈はフルに活用。吉方位は北・東北・西・南方です。 

2 位  二黒土星 真面目に努力してきたことは一歩前進します。行き詰まった問題は時機をはずさなけ

れば成功します。吉方位は北・東北・南方です。 

3 位  三碧木星 自信のあることは仲間を集めて当たって砕けるのも一手。ただ強引や強気の姿勢は慎

みましょう。福運期でも万事慎重に。吉方位は北・南西方です。 

 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 
 

■『判断基準を持つ』 
 

『僕はただ楽しんで、その結果、どこまで数字を伸ばせるのか。 

自分の力を出し切りたいだけです。』 

（SHOーTIME 大谷翔平 メジャー120 年の歴史を変えた男 より） 

 

大谷翔平選手の関心事は次の一点だと思います。 

「どうしたらもっと野球がもっと上手くなれるか？」 

 

すべての基準はそこにあるので、ある意味で日常の判断は 

ラクかもしれません。おそらく「それは野球に役立つかどうか？」を 

基準にしてやることと、やらないことを決めるのだと思います。 

 

私も基準を絞ってから判断がラクになりました。 

私の行動基準は「それは良い講演をするために役立つのか？」です。 

だから、何をするにしてもあまり悩みません。 

 

私には人並み以上の優れた能力がないので手持ちのエネルギーをあっちこっちに分散すると 

力が希薄化してしまいます。だからこの基準に沿わないことはやりません。 

 

おそらくプロスポーツ選手の判断基準は「それは良いプレーをするためになるか？」であり、 

一流ミュージシャンの判断基準は「それは良い演奏をするためになるか？」であり、 

一流経営者の判断基準は「それは社会のため会社のためになるか？」という一点だと思います。 

 

能力や才能とは他を捨てて一点に集中する意思と継続力 

・・・一途に野球に専心する大谷選手を見ているとそう思わざるを得ません。 

 

言うまでもなく時間や人的資源、経営資源は有限です。 

さてあなたの判断基準は何でしょうか？ 

 
●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 


