
 『イエスマン』 

休みの日にキャンプに来ていた女性が川でボートを漕ぎながら叫んでいる男を見つけた。 

「ノー！ノー！ノー！ノー！ノー！ノー！」 

その異様な絶叫を聞いて心配になった彼女は 

川辺にいた別の女性に声を掛けた。 

「あの人、困っているようですが助けた方が良いのではないかしら？」 

声を掛けられた女性は平然として言った。 

「あれは私の夫です。大丈夫ですからご心配なく」 

「大丈夫？・・ではなぜあんなに“ノー！ノー！”と叫んでいるのですか？」 

女性はにっこりとして答えた。 

「うちの主人は平日は会社でイエスマンなんです。今日は休みですから 
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4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士 
1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士 

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん） 
年齢:５８歳 血液型:Ａ型 星座:みずがめ座  
生年月日:昭和３８年１月２２日 出身地:岡山県岡山市  
現住所:岡山市中区四御神 通勤:鮎モドキがいる川沿いに車で! 
好きな言葉:素直、和、元気! 好きな映画:小さな恋のメロディ 
趣味:蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ  
家族:⾧男（社会人）・⾧女（社会人）・次女（中学生） 
プロフィール:岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、 
㈱荒木組で現場監督の勉強をさせてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、 
一級建築士を取得して現在に至る。 

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな! 

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。 

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676 
 
 

３分で読めて、売上げアップとビジネスに役立つ 

アイデアとヒントとノウハウが満載！！ 

仕事と論語と蕎麦打ちが大好きな月本康寅がお届けする 

 

2022 年 1 月号  
■今月の仕事に役立つビジネスジョーク 

■今月のことわざ 

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。 

ことわざ辞典 ㈱学研教育出版より 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
今月の強運   

ランキング 

ベスト３ 

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅  

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267 

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp 

ホームページ 月本建設 検索 

1 位  二黒土星 公私共に多忙でお誘いコールも多い傾向に。あなたの誠意がよく伝わる今期、協力事

には色よい返事をしましょう。吉方位は東北・南・北方・南西の方です。 

2 位  四緑木星 革新のあることなら全力投球で。弱気はチャンスを逃し、臆病は後悔のネタとなる暗

示。暴飲暴食に注意。吉方位は南西の方です。 

3 位  五黄土星 努力の評価をいただけるサイクルです。成功や成果は一人占めにせず、チームにスポ

ットをあてる根回しを。吉方位は南・東北・北・南西の方です。 
 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 

■ 
 

■『魚を知り尽くした海の男が３６５日心を込めて育てたハマチ』 
 

「タウリン 1000mg 配合」 

と聞くと 

「え～！！スゴイ！！1000mg っていったいどれだけたくさん含まれているんだ？」 

と思いますけど 1g のことです。 

これはハマグリや牡蠣を食えば摂取できる量です。 

 

「赤身 80％の高級肉」 

と聞くと 

「美味しそう！」と思いますが２割が脂だということです。 

 

「たくあん一筋５０年！頑固一徹漬物職人」 

「創業１００年・北陸たくあんの巨匠」 

「３６５日たくあんを食べ続けて３０年！プロ漬物職人」 

と聞くとスゴイ人だと感じますが、 

別の言い方をすると「漬物屋の頑固おやじ」です。 

「魚を知り尽くした海の男が 365 日心を込めて育てたハマチ」 

と聞くと 

「旨そう！」と思いますが、別な言い方をすると「養殖」です。 

商品やサービスは表現方法ひとつでその魅力が大きく変わります。 

でもこういう説明をすると「それは誇張表現であり、お客様をダマしているようだ！」 

という方もいますが、それは別な言い方をすると次のようになります。 

 ↓ ↓ ↓ 

「お客様に夢と希望を与える商売人の演出」 

クオリティに自信があるのであれば自らどんどん演出を行いましょう。 

 
 

 

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。 

 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 


