
 『水晶占い』 

水晶占いの店に入ったジョンくん。 

「占ってもらえますか？」 

水晶玉の向こうに座っていた女性占い師がうなずいてこう言った。 

「質問２つで１００ドルです」 

高い金額に驚いたジョンくんは思わず訊いた。 

「１００ドルだって？ 

たった質問２つで１００ドルは高くないでしょうか？」 

 占い師は水晶をしばらくのぞきこんでから質問に答えた。 

 「おっしゃるとおりです。高い。私もとても高いと思います。 

  では、２つ目の質問をどうぞ」 
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4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士 
1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士 

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん） 
年齢:５８歳 血液型:Ａ型 星座:みずがめ座  
生年月日:昭和３８年１月２２日 出身地:岡山県岡山市  
現住所:岡山市中区四御神 通勤:鮎モドキがいる川沿いに車で! 
好きな言葉:素直、和、元気! 好きな映画:小さな恋のメロディ 
趣味:蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ  
家族:⾧男（社会人）・⾧女（社会人）・次女（中学生） 
プロフィール:岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、 
㈱荒木組で現場監督の勉強をさせてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、 
一級建築士を取得して現在に至る。 

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな! 

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。 

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676 
 
 

３分で読めて、売上げアップとビジネスに役立つ 

アイデアとヒントとノウハウが満載！！ 

仕事と論語と蕎麦打ちが大好きな月本康寅がお届けする 

 

2021 年 11 月号 

■今月の仕事に役立つビジネスジョーク 

■今月の老子道徳経 

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
今月の強運   

ランキング 

ベスト３ 

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅  

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267 

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp 

ホームページ 月本建設 検索 

1 位  六白金星 特に力まなくても物事が順調に運び、チャンスにも恵まれる強運気です。思考力と 

         修得力をフルに稼働してください。吉方位は東北・南西・北・西方です。 

2 位  三碧木星 開運月となり身辺も多忙に。何事にも集中力と意欲を持って取り組めば忙しさの中に 

充実感を取り戻せます。薄着は禁物。吉方位は北・南方です。 

3 位  七赤金星 不満を漏らしたり利欲に走らなければ平穏無事な今期、対人関係に活気があり強い味

方を得る暗示があります。吉方位は北・東北・南西方です。 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 

■ 
 

■『デキないと、デキる』 
 

食事会の席で２０代の男性がこう言いました。 

「社内に『できない』とか『無理です』といつも否定的なことを言う先輩がいるんです」 

 

すると、その場に居た優良企業の社長がすかさずこう言いました。 

「そんな人に近寄ってはダメだよ」 

 

私はその時にソフトバンクグループを作り上げた孫正義氏の話を思い出しました。 

社員が孫氏に「無理です、できません」と言ったとき、こう言ったそうです。 

 

「『できない』と『できる』ではどっちが簡単だと思う。 

『できる』というのは、100 でも 1000 でも 1 万でも、 

ありとあらゆる方法を自由に考えて、その中から 1 つでも 

ゴールにたどり着く方法を見つけ出せばいいんだ。 

 

おまえはいま、『できない』と言ったが、それはすべての方法に 

トライして、仲間を巻き込んで、すべてを検証した結果なのか」 

 

そう言われた社員は課題を解決する方法を考えて、実行したとのこと。 

人間は情報を集めてから、できるかできないかの判断をするのではないそうです。 

できるかできないかを決めてから、その情報を集めるのだそうです。 

世の中には本当にデキないこともあるでしょう。 

しかしやってみたらあんがいデキることも多いものです。 

なにごとも最初に「デキる！」と決めてしまいましょう。 

そしてデキる方法を考えましょう。 

 

 
●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 

 


