
 

4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士 
1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士 

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん） 
年齢:５８歳 血液型:Ａ型 星座:みずがめ座  
生年月日:昭和３８年１月２２日 出身地:岡山県岡山市  
現住所:岡山市中区四御神 通勤:鮎モドキがいる川沿いに車で! 
好きな言葉:素直、和、元気! 好きな映画:小さな恋のメロディ 
趣味:蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ  
家族:⾧男（社会人）・⾧女（社会人）・次女（中学生） 
プロフィール:岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、 
㈱荒木組で現場監督の勉強をさせてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、 
一級建築士を取得して現在に至る。 

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな! 

 

 『三回目のチャレンジ』 
男はジェットコースターに乗った。スピードが最高に達する所に 

 急カーブがあり、その手前に看板があった。しかしスピードが 

速すぎて何が書いてあるのか読み取れない。 

気になった男は再度ジェットコースターに乗り、目を凝らして 

看板を見つめた。もう少しで、読めそうだが読めない。 

三回目にチャレンジした男は少しでも看板に近づこうと腰を浮かした。 

「読めた！」と思った瞬間に男は気を失った。 

看板にはこう書かれていた。 

「頭上注意」 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。 

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676 
 
 

たたんんぽぽぽぽ通通信信  

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ  

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！  

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる  

  

2021 年 8 月号  
■今月の仕事に役立つビジネスジョーク 

■今月の老子道徳経 
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今月の強運   

ランキング 

ベスト３ 

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅  

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267 

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp 

ホームページ 月本建設 検索 

1 位  七赤金星 公私共に快調な今期、嬉しいサプライズの暗示。万事に程よい手綱の引き締めが功を

奏します。吉方位は東・西方です。 

2 位  九紫火星 勇気ある行動と姿勢にスポットの当たる今期、重要事項や面倒な案件、急を要する問

題などが、多発の暗示。吉方位は北・南方です。 

3 位  三碧木星 自分自身の過去の行動のよし悪しが表面化する傾向にありますが、大いに力を発揮で

きるチャンス到来の可能性があります。吉方位は西・西北方です。 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 

■ 
 

■『相手と自分の位置で感情が変わる』 
 

私はお客様と会話中に「お好きな食べ物は？」「お好きな動物は？」 

「嫌いな食べ物は？」「苦手な動物は？」「好きな芸能人は？」 

といったことを質問します。 

 

そして話をしながら相手の目玉を見ています。 

するとはっきりと目玉の動きが違う人がいます。 

 

具体的に言うと「好きな」ことを思い浮かべているときには目玉が右に動き、「嫌いな」ことを思い浮か

べているときには目玉が左に動く・・・。 

そんな風にあきらかに目の動きが変わる人がいます。 

 

人はその人の前方に思考や感情と結びついた位置があると言われています。つまり上述の場合で

あれば、その人は右目の前の位置と好きという感情がつながっていて、左目の前の位置と嫌いとい

う感情がつながっている可能性がある、ということです。 

 

では、あなたはその人と良好な関係を築こうと思う場合、相手に対してどの位置に座ればいいでしょ

うか？あるいは自社商品の説明をどの位置で行えば良いでしょうか？ 

 

そうですね。相手の好きという感情とつながっている相手の右前方にあなたが座るようにすれば 

良いわけです。商品も相手の右前方において説明するのが良いということになります。 

 

お客様だけでなく社内でも「なんだか、この人とは合わないなあ」と思う相手がいる場合は、もしかし

たらあなたの嫌いな空間位置にその人がいる可能性もあります。 

 

「なんとなく、この人は話しやすい」「いい感じの人だ」とお客様やスタッフに感じてもらうためにも相手

と自分の位置関係はとても大事なのです。 

 
●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 


