
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる  

たたんんぽぽぽぽ通通信信  
◆集客・営業・広告・販促・マーケに役立つビジネスコラム 2021 年 5 月 3 週号 

月 3 週号 

リフォームの提案は、お任せください！ 

知識と智恵と豊富な経験で、必ずあなたの悩みを 

ズバリ ☞ 解決します。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅 

電話/086-275-0676      

FAX/086-275-5267      
メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jｐ 

ホームページ 月本建設 検索 

『頼んで良かった』（＾ｖ＾）と言われる会社です！ 

4 つの資格のプロ 
だから安心です！ 
1 級建築士 

1 級建築施工管理技士 

1 級土木施工管理技士 

宅地建物取引士 

 
■『もっとも効果の高い心理テクニックとは？』 
 

「一番、効果のある心理テクニックは何ですか？」と訊かれました。 

私の答えは 10 年前から「単純接触効果」です。 

 

「単純接触効果」とは繰り返しの出会いが好意を生むという心理学理論です。 

心理学の実験の結果からは実際に会わなくても、たんに顔写真を何度か 

見ただけで好意と信頼性が高まることが分かっています。 

そのためあなたもコロナ禍で直接お客様に会えなかったとしても 

ブログやフェイスブックで顔写真を付けて投稿する。 

YouTube で顔を出して動画撮影をする、ということが大事になります。 

 

また、そのような投稿を続けているうちに初めてあなたのことを知る人であってもあなたに対して 

好意や信頼性が増す可能性が高いのです。あなた自身もたまたま偶然目にしたブログや 

YouTube を何度か目にしているうちにファンになったブロガーやユーチューバーがいるのでは 

ないでしょうか？ 

私の講演依頼もほとんどが SNS で偶然私を見つけた方からのご依頼です。実際にリアルに会わなく

ても好意と信頼性を築き、ビジネスにつなげることは可能です。 

 

ぜひコロナのこの時期にこそおおいに SNS を利用して顔出しをして、心理学の単純接触効果を 

生かして商売とビジネスの成果につなげましょう。 

 
●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。 

 

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング 


