
 

4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士 
1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士 

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん） 
年齢:５７歳 血液型:Ａ型 星座:みずがめ座  
生年月日:昭和３８年１月２２日 出身地:岡山県岡山市  
現住所:岡山市中区四御神 通勤:鮎モドキがいる川沿いに車で! 
好きな言葉:素直、和、元気! 好きな映画:小さな恋のメロディ 
趣味:蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ  
家族:⾧男（社会人）・⾧女（社会人）・次女（中学生） 
プロフィール:岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、 
㈱荒木組で現場監督の勉強をさせてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、 
一級建築士を取得して現在に至る。 

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな! 
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仁の心をもつ人というのは、自分が上に立ちたいと望めば人を立て、自分がある地位に到達しようと欲
したら、先ずは最適と思われる人に譲りその地位につけるようにしなさい 

 

 『希望の部屋』 

不動産カウンターでのやりとり。 

不動産：「こんにちは！新婚様とのことですが、 

どのようなお部屋をお探しですか？」 

 お客 ：「はい、妻が実家に帰ると言わない程度に広いこと。 

  そしてもう一つ条件が・・・。」 

不動産：「何でございますか？」 

お客 ：「妻の親が一緒に住むと言わない程度に 

狭い部屋をお願いします。」 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。 

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676 
 
 

たたんんぽぽぽぽ通通信信  

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ  

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！  

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる  

  

2020 年 11 月号 

■今月の仕事に役立つビジネスジョーク 

■今月の論語 
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今月の強運   

ランキング 

ベスト３ 

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。 

月本建設（株）代表取締役 月本康寅  

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267 

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp 

ホームページ 月本建設 検索 

1 位  九紫火星 軽快に伸び伸び振る舞える強運期。先達や知識人との交流から思わぬ発展があります。

健康面では体を温め、こまめなストレッチを。吉方位は南・北方です。 

2 位  六白金星 運気は次第に回復して開運期に入ります。新規事のスタートには絶好のタイミング。

人と接する機会が多く対人ストレスに注意。吉方位は東東南方です。 

3 位  七赤金星 運気は上昇して福徳運。物心両面で調子よく運ぶ時ですが、凶神同座の期なので油断

はできません。歯のメンテナンスを忘れずに。吉方位は東・西方です。 

 
■『これは私の使命です』 
 

「社会の役にたつこと。人に希望を与えることが私の使命です」等と言われると、20 代、30 代の頃の

私は「なにを言っているんだか」と、思っていました。 

 

そんな抽象的なことよりも、具体的にどうしたら明日から売り上げが上がるのかを教えて欲しかった

のです。しかし、心理学を勉強してからその考えが変わりました。 

 

R・ディルツ氏によると人の意識のレベルには次の５つの階層があります。 

１． 自己認識 

２． 信念・価値観 

３． 能力 

４． 行動 

５． 環境 

 

 

下に行くほど低いレベルの段階で上に行くほど高いレベルになります。 

「売上に困る」という問題は一番下の５番目の「環境」レベルで発生しています。 

R・ディルツ氏によれば問題が発生している同じ階層でその問題を解決しようとしても上手くいかない

のですが、その問題はより上位の階層を変えることで大きな影響を受けるそうです。 

たとえば経営「能力」（３番目の階層）を変えることにより、その人の「行動」（４番目の階層）が変わ

り、その結果として売り上げ＝「環境」（５番目の階層）が変わる。 

このように上から下へ影響が伝わります。 

そして「己は何のために仕事をしているのか」をはっきりと理解して、それを受け入れているというの

は１番目や２番目の最も上位の「自己認識」や「信念・価値観」の階層を意識していることになりま

す。そのためそれ以下の階層はとても大きな影響を受けることになります。 

だから、「社会の役にたつこと。人に希望を与えることが私の使命です」と真剣に言っている人は 

かなり本気の人なのです。 

 
●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。 

 

■生活とビジネスに役立つ心理マーケティング■ 


