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『頼んで良かった』（＾ｖ＾）と言われる会社です！

4つの資格のプロ

だから安心です！

1 級建築士

1 級建築施工管理技士

1 級土木施工管理技士

宅地建物取引士

■『あなたが人生で手に入れるもの』

「私のセミナーは人が無意識に出している表情や癖を見つけて第一印象を改善します。人の印象は

出会った 3 秒で決まるのですが、その時間でより良い印象を残したまま初頭効果を活かし、交渉やプ

レゼンテーションを有利に進めるトップセールスマンのスキルを紹介します。」

なんだか、分かったような分からないようなセミナーですよね。では、次のセミナーの紹介をします。

「あなたが人生で欲しいものは何ですか？お金？友人？マンション？車？恋人？幸せ？

このセミナーはあなたが欲しいものを手にいれるためのセミナーです。あなたの第一印象を改善し、

能力を発揮して、望む仕事や人生を手に入れましょう。」

これなら分かりやすいですね。大意としてはどちらも

第一印象を改善するセミナーであるという同じようなテーマですが

受け取る印象が違います。

実は前者と後者にはいくつかの違いというか文章を書くときの

スキルが異なっているのです。一番大きな違いは何だと思いますか？

それは「あなた」という言葉。前者は「私」を意識した文章。後者は「あなた」を意識した文章。

ビジネスでは何を主語にするかで、あなたが発するメッセージの印象が変わります。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


