
『夫婦円満の秘訣』

金婚式を迎えた老夫婦がいた。

いつまでも仲の良い秘訣を質問してみた。

「それは週三回の外食だな。

その日は料理だけでなく趣味や音楽なんかを

心から思う存分に楽しむことさ。

私は月曜と水曜と金曜に楽しみ、

家内は火曜と木曜と土曜がその日さ！」

4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５７歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ

家族：長男（社会人）・長女（社会人）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強

をさせてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。
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情熱家でありながら表裏がある。無邪気でありながら慎みがない。愚直でありながら信頼性に欠ける。こういう連中は手の

施しようがない。

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語
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』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

「「「天天天ははは自自自ららら助助助くくくるるるももものののををを助助助

るるる」」」今今今自自自分分分がががやややるるるべべべきききこここととと

をををすすするるる。。。結結結果果果はははつつついいいてててくくくるるる



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  六白金星 誠意ある言動が思いがけない好運を招いてくれる今期、万事がタイミングよく新規事

のスタートには絶好のチャンス。根気よく努力を。吉方位は東北・南方です。

2位  八白土星 自分の才能や実力を大いに発揮して成果を求めたい今期、遅延していた問題も雪解け

のように解決していく暗示。人望も集まりやすい。吉方位は南方です。

3位  五黄土星 目的や目標があるならスタートすべきサイクルに。潜在意識開発のチャンスもありま

す。周囲の動きを早め察知し味方を増やす努力を。吉方位は東南・南・西北方です。

■『３，３，３の法則」』

出会って３秒で第一印象が決まる。

表情、服装、髪型、目つき、姿勢などで瞬間的に判断されます。

出会って３０秒で第二印象が決まる。

声質、音量、スピード等で自信があるかないか、

緊張しているか落ち着いているかが伝わります。

そして、出会って３分程度話すと相手と気が合うか

合わないかが決まります。

これを「３．３．３の法則」と言います。

ここで決まった印象は後々まで影響を及ぼすことになります。

もちろん最初の印象が悪くても後々にひっくりかえすこともできます。

しかし、多くの場合、そのためには長い時間と多大な労力が必要になります。

ビジネスとは人を相手にするコミュニケーション活動。

そして、人は嫌いな相手からはモノを買わず、その人の印象は出会って「３．３．３」で決まります。

それが分かっているからトップセールスマンや芸能人、政治家は出会いのまさにその瞬間を大事に

します。毎回、お客様に会う前には表情や服装をチェックして、声の調子を整えて、姿勢を正して、明

るく元気に誠実に向き合う準備をしましょう。

「ビジネスでの成功は、10％の専門知識と 90％のコミュニケーション能力である。」

（ブライアン・トレーシー）

最初の３秒、３０秒、３分という短い時間に集中しましょう。

たったそれだけのことで長い人生に大きな影響が出ます。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


