
『あなたが選ぶ世界の指導者』
あなたは世界の指導者として次の誰がふさわしいと思うか？

■候補者Ａ

不正な政治家とつながりがあり、占星術に助言を求める。愛人が二人。チェインスモーカーで、１日に 10 杯の

マティーニを飲む。

■候補者Ｂ

会社を二度クビになった。いつも昼まで寝ている。学生時代に阿片をやっていた前歴がある。

一晩に約 1 リットルのウィスキーを飲む。

■候補者Ｃ

勲章を受けた戦争の英雄。菜食主義者でタバコはすわない。

ビールをよく飲むがこれまで浮気をしたことがない。

ちなみにＡ：フランクリン・Ｄ・ルーズベルト、Ｂ：ウィンストン・チャーチル

Ｃ：アドフル・ヒットラー である。

4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５6 歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ

家族：長男（社会人）・長女（社会人）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。
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孔子の人柄は、温かさのなかに厳しさがあり、威厳がありながら圧迫感がなく、謙虚でありながら堅苦しい感じを

与えなかった。

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語
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』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

どどどんんんなななﾃﾃﾃｸｸｸﾆﾆﾆｯｯｯｸｸｸよよよりりりももも情情情熱熱熱
ががが、、、最最最後後後にににははは夢夢夢をををかかかなななえええるるる
力力力だだだ。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  三碧木星 水を得た魚のように活躍の場面は多くなりそう。遊びや仕事にもチャンス到来の今期、

アフター5の付き合いや勉強会にも積極的に参加を。吉方位は東・西方です。

2位  九紫火星 欲しい情報が手に入りワキ役より主役にツキ。地道な努力が花を咲かせる今期、もっ

と自分に自信を持ちましょう。吉方位は西北方です。

3位  四緑木星 社交運や営業面にスポットが当たる今期、旅行や娯楽情報、新聞のコラムに注目を。

感謝の姿勢を保持することが福分を呼びます。吉方位は西北・東南・東方です。

■『人生小冊子を作ろう！』

「酒井さんは本当にツルハシを持って

穴を掘ってたんですね。びっくりしました！」

と、お客様に言われることがあります。

その人は右の写真の私の人生小冊子を読んで下さった方です。

大抵、そのお客様はニコニコと笑顔で近づいてきます。

それは小冊子を通して私のことを知って安全と安心を感じたからです。

人は生存本能から安全安心を求め危険を避けようとします。

では安全安心とは何でしょう。

それは「よく知っている、分かっている」ということです。人は全く知らないことを恐れます。

あなたも海外の街の裏通りを一人で歩くときは警戒心を抱くはず。初めて訪問する会社や知らない

人ばかりの集会に参加する時は多少身構えるはずです。知らない人と話す時は緊張感を持ちます。

それはその環境や相手を「よく知らない、よく分からない」からです。

逆にＴＶでよく目にする海外の有名観光地を訪れた時や知人の会社を訪問した時、家族と話をする

時はさほど緊張感をもたないはずです。「良く知っている」ので「安心して安全だと感じる」からです。

だから会社やお店やあなた自身の物語を小冊子にしてお客様に渡しておくと、お客様に安心や安

全、親しみといった感情をもってもらえるので、その後の打ち合わせや交渉がスムーズになります。

特に私のような講師や士業、コンサルタント、コーチ、店長、アドバイザーといった仕事に関わってい

る人のコミュニケーションツールとしてはかなり効果的です。

下記のようなサイトを利用すると低コストで小冊子を作成できます。

→ ラクスル https://raksul.com/

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


