
『ミステリーを近くで観劇したい』

男が劇場で席についた。しかし、彼の席はステージから遠く離れていた。

彼は案内係に近づいて、こうささやいた。

「この芝居はミステリーなんだ。ミステリーは間近で見たい。

もっと良い席があれば移してくれないかな。チップははずむよ。」

案内係はその男を前から 2 列目の席に案内した。

男は案内係にチップを渡した。チップはたった 25 セント・・・。

案内係は男に近づいて、こうささやいた。

「妻が犯人です。」

4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５6 歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ

家族：長男（社会人）・長女（社会人）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。
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孔子が言うには財産が追求に値するほどの値打ちを持っているものなら、御者のような仕事についても、それを追求しよう。

だが、それほどの値打ちを持たないなら 私は自分の好きな道を歩みたい

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語

◆本紙は『月本
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』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

善善善ももも悪悪悪ももも立立立場場場ででで変変変わわわるるる。。。

しししかかかししし他他他人人人ににに迷迷迷惑惑惑をををかかかけけけるるるこここととと

ははは間間間違違違っっっててていいいるるる。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  四緑木星 人間関係の絆にスポットが当たる暗示。相手を立てることにより自分も生かされる時

なので人に対して苦手意識を持たない方がいいでしょう。吉方位は北・南・東方です。

2位  六白金星 運気が上昇に転じるので苦手なことでもやり方を変えてみれば形になる。気持ちに張

りを持って事に臨むとよいでしょう。吉方位は北・南西・西方です。

3位  三碧木星 運気に光明が射している今期、未知の分野に踏み込んだり、タフな精神力を活かす世

界に挑戦するなど新規事にツキがあります。吉方位は北・南・東南方です。

■『地域一番店を実現した販促活動』

以前、東北地方の商店主の集まりで講演を行った時のことです。

懇親会の席で老舗和菓子屋の６０代の会長が３０年以上前に行っていた

お客の心をつかむ「ある販促活動」のことを話してくれました。

それは何だと思いますか？

それは、ニュースレターだそうです。

当時はミニ新聞のような体裁で発行されていたとのこと。

その時のことを知る人は口々に「あれはユニークな新聞だった」「記事のひとつひとつが面白くて

毎回読んでいた」と言います。

部数にして７００部程度だったそうですが、毎号、会長自身で記事を書き、炎天下の日も、雨の日も、

雪の降る日もお客様のところへ配って歩いたそうです。

今では駅前や郊外に立派な店舗を構えていらっしゃる地域の一番店です。

そして会長は小さな店舗を構えていた２０代の頃から「１００億円企業になる」と言っていたそうです。

それは３０年以上の時を経て、地域のお店が共同で出資、運営しているショッピングセンターという

形で実現しました。

会長は今でも炎天下の日も、雨の日も、雪の降る日もニュースレターを配り続けています。

継続の力は偉大です。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


