
『宝くじを買ってもらうためには』

政府発行の宝くじを普及させるために作戦会議が

開かれていた。議長が意見を求めた。

「国の借金がここまで増えては外郭団体の補助金が取りづらくて困っている。

この際、国民に宝くじをどんどん買ってもらい、

その収益を予算に充てたい。いいアイデアはないかね？」

  さっそく一人の役人が手を挙げた。

「中学や高校の授業では“統計と確率”を教えないことに

  してはいかがでしょう！」

4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５6 歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ

家族：長男（社会人）・長女（社会人）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。
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（あんえい）は交際の仕方が立派だった。どんなに長く交際しても、相手に対する敬意を忘れなかった
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というのは春秋時代の斉で活躍した名政治家。

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語

◆本紙は『月本
つきもと

康
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寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

仕仕仕事事事ののの知知知識識識がががあああるるる者者者よよよりりり仕仕仕事事事

ががが好好好きききななな者者者ががが上上上ででで、、、好好好きききななな者者者ははは

楽楽楽しししんんんでででいいいるるる者者者にににははは勝勝勝てててななないいい。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  八白土星 煩雑な仕事に振り回されそうですが、万事に発展の見通しが立つ盛運月。苦労はあっ

ても信念と勇気を持って積極的に動けば事は成就します。吉方位は南方です。

2位  六白金星 公私共に活気に満ちて多忙となり、難事も粘り勝ちで成功の暗示。平素の努力が実を

結ぶ。焦らず自然の流れに沿って行動すること。吉方位は南・東北方です。

3位  五黄土星 塞がっていた問題も徐々に好転。知的な会話を心掛けるともっと輝ける今期、自分の

才能や力量を PR するチャンスが到来。吉方位は東南・南・西北方です。

■『会話下手を克服するには感情、欲求表現をキャッチしよう』

「コミュニケーションが下手で何を話していいか分からないんです。
どうしたらいいでしょう。」と、聞かれたことがあります。
そんな方は相手の話を聞きながら相手の言葉の中で
感情表現、欲求表現に注意しましょう。

感情表現とは喜怒哀楽を表す言葉で例えば次のような言葉です。
「○○が好き。」「○○が嫌い。」「○○に怒った。」

こういった言葉は感情とともに口から出るので、相手はその対象となっている事柄に強い興味関心や
こだわりを持っている可能性が高いのです。

そのため会話を聞いていてこのような表現が出てきたら。
「○○が好きということですがもう少し聞かせてもらえませんか？」
といった質問でさらに会話を広げるようにします。

次に欲求表現。これは次のような言葉です。
「○○したい。」「○○が欲しい。」「○○をやりたくない。」
といった表現。これも感情から出る言葉なので相手はその事柄に高い関心があります。

そのためこれらの言葉もキャッチしたら「それは具体的にはどういうことですか？」等と質問をしてやは
り会話を広げましょう。
このようにコミュニケーションが上手な人というのは実は相手から会話を引き出すのが
うまい人のことなのです。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


