
『ボクもああしたい』

シャイなボブは、ある日、思い切ってメアリーをデートに誘った。

意外にもＯＫをもらい、二人は乗馬で遊ぶことになった。

それぞれの馬に乗って馬場の周囲を散歩しているとき、

二頭の馬が鼻をこすりあっていちゃいちゃしはじめた。

ボブはメアリーに呼びかけた

「ボクもああしたいんだけど・・・」

メアリーが答えた。

「いいわよ。この馬は人間に慣れているみたいだから、やってみたら！」

4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５6 歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ

家族：妻と長男（社会人）・長女（社会人）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。
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孔子が言うには、腐った木に彫刻することはできない。悪い土でつくった堀には上塗りができない。見込みのない人間には

叱ってみたところでどうにもならない。

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

「「「がががんんんばばばるるる」」」よよよりりり「「「あああきききらららめめめななないいい」」」

「「「知知知的的的」」」よよよりりり「「「素素素直直直」」」、、、どどどちちちらららももも

最最最後後後ににに残残残るるる



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  七赤金星 頑張りが功を奏して目標や計画事のよいスタートが切れそう。嬉しいニュースや好機

に巡り合える福徳運買い物は計画的に。吉方位は東・西方です。

2位  六白金星 案ずるより産むが易しの開運月。緻密な作業がつらい時期ですが、仕事や社交面では

エネルギッシュに活躍を。衝動買いには注意を。吉方位は東南方です。

3位  一白水星 何事においても積極的に動くことで実益が上がり、積み重ねた努力が開花する暗示が

あります。健康面は好調、スポーツでよい汗を。吉方位は北・東南・南方です。

■『やった後悔よりやらない後悔』

やってみようか？どうしようか？

やらないほうがいいかな？でもやってみたいな？

でも、失敗したらどうしよう？でも、興味がある・・・。

あ～、どうしよう、どうしよう・・・

なーーーんて、思っているうちにタイミングを逃すことが多い。

なんであれ成功と失敗の確率は５分５分。

誰にも結果は分かりません。

興味がある、やってみたいと少しでも思っているなら、

それをやる方法があります。

それは３日以内に行動すること。

申込みをするなら３日以内に電話する。

予約するなら３日以内にメールする。

受講するなら３日以内に振り込む。

会うなら３日以内にアポを取る。

買うなら３日以内に店に行く。

世の中の出来事は思いつきで行動すれば上手くいくというものでもありませんが、

逆に長く考えれば上手くいくのか、というとそうでもありません。

私の仕事の師匠は

「やめろやめろは悪魔のささやき。その声が聞こえる前に動け」

と教えてくれました。

私は心理学系の資格をおおく取得しているので「資格取得の秘訣はなんですか？」を聞かれますが、

それは「考える前に申し込むこと」です。

人はやった後悔より、やらなかったことの方を強く後悔します。

興味があるならやりましょう。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


