
『証人あり？なし？』

とある田舎町の裁判所でのこと。

検 事「容疑者が宝石を盗むのを見たという

     証人が５名います。」

裁判長「被告人は何か言うことはありますか？」

容疑者「意義あり！

     見ていた人は５人かもしれませんが、

     盗みを見ていなかった人はこの町には

     １万人以上はいます。」

裁判長「有罪。」

4つの資格のプロです。1級建築士・1級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５５歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ 家族：妻と長男（社会人）・長女（調理学校ア

シスタントとして大阪へ移住）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな！

『子
し

曰
いわ

く、君
きみ

に事
こと

うるに礼
れい

を尽
つ

くせば、人
ひと

以
も

って諂
へつら

うとなすなり』

孔子が言うには、礼に則って主君に仕えると、人はそれを卑屈にすぎるという。

※人とつき合うのに親切を旨として、誠意を以って何事も行えば必ず礼儀にかない、他人から信用してもらえるだろう。

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語

◆本紙は『月本
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』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

本本本当当当ににに他他他人人人ををを変変変えええるるるこここととと

ははは出出出来来来ななないいい。。。自自自己己己ををを変変変革革革

しししててて乗乗乗りりり越越越えええよよよううう。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  二黒土星 可能性のある仕事なら妥協しない信念が必要な今期、腰の低い対応でよい情報も入手

できそうです。ストレスの溜まるお付き合いはパス。吉方位は東北・北方です。

2位  三碧木星 お世辞やうまい話に乗せられぬよう人物評価は慎重であること。一気に功を求めず、

二兎を追わず一事に専念を。吉方位は南西・北方です。

3位  五黄土星 周囲から期待され意気が上がる今期、識者や先人の忠告に従い自分の心を調整できれ

ば万事が快調。夜更かしは禁物。吉方位は東北・東・西・北方です。

■『５デシベルの差』

心理学者ジャネット・ロビンが次の実験をしました。

２人の男性の会話を録音して、その音声を被験者に聞かせます。

その際に音量を７０デシベルと７５デシベルの２つで聞かせました。

すると被験者は７５デシベルの音量の方が論理的で

説得力があると答えました。

ちなみに７０デシベルと７５デシベルの差である５デシベルという

音量差は普通の人間の耳ではほとんど区別できないようです。

さらに心理学者Ｙ・ローズの実験によると６８デシベル以下の小声で話す人は、

相手に内気で臆病であるというイメージを与えるとのこと。

今度、初対面の人に会ったら大きな声で次のように言ってみてください。

「私は内気で消極的なんです」
・・・きっと、あなたの言葉は信用されないでしょう。

逆もまた真なり。あなたがどんなに一生懸命にお客様に説明しても、その声が小さければ論理的ではない、

説得力がないと思われて、臆病な印象を与えてしまう可能性が大きいのです。

だから、「あなたも大声で話しましょう」と言っているのではありません。

仕事でも、私生活でも少しだけ相手と話す時に元気よく話すことを意識するだけで、相手が抱くあなたへ

の印象はがらっと変わるということであります。

どんなに立派で高度で難しいことを話しても、それが小声であれば印象は良くありません。

反対にたとえ簡単なことで、つまらない話しであっても、すこし声を張ればそれは前向きで、陽気で、

積極的だと人の心は感じてしまうのです。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


