
いつも楽しそうにしている友人に不運な男が訊いた。

「どうしてそんなに毎日楽しくしていられるんだい？

  俺なんか、今月もたまった請求書の支払いを

  どうしようかと考えると憂鬱だよ。

  どうしたら君のように楽しく過ごせるの？」

幸せな友人が答えた。

「そんなの簡単さ。

  自分が払ってもらえない側じゃないことを

  心から喜べばいいんだよ！」

4つの資格のプロです。1級建築士・1級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５５歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ 家族：妻と長男（社会人）・長女（調理学校ア

シスタントとして大阪へ移住）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな！

『子
し

曰
いわ

く、由
ゆう

、女
なんじ

にこれを知るを誨
おし

えんか。これを知るをこれを知るとなし、知らざるを
知らずとなす。これ知るなり』

孔子が言うには、これ子路よ、そなたに知るとはどういうことか教えよう。それは他でもない、知っていることは知っている。知らな

いことは知らないと、その限界をはっきりと認識すること、それが、知るということなのだ

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる

2018 年 10 月号

■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

辛辛辛いいいここことととののの一一一つつつ向向向こここううう

ににに幸幸幸せせせがががあああるるる。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  五黄土星 夢は大きく目標は高くがモットーの今期、上昇志向の気概が幸運を招く暗示です。衝

動買いの暗示も。財布の紐はしっかり締めて。吉方位は東北・西・北方です。

2位  八白土星 視野と人脈が拡大し充実する周期なので、好むところに進んで成果がありますが、背

伸びをしないこと。本音で話し合える人を大切に。吉方位は東北・北方です。

3位  七赤金星 経験や知識の出し惜しみはせず、責務はしっかり果たして正解。現在任されている仕

事や地位を大切にしましょう。吉方位は西・南・北方です。

■『目的地と現在地』

今、あなたの近くに指で簡単に動かせるものがありますか？

ペンでも消しゴムでも何でもかまいません。

では、それを右手で持って「どこでもいい」ので

動かして移動させてみてください。できましたか？

それでは今動かしたものを元の位置に戻してください。

戻しました？

では、それをもう一度右手で持って動かして

移動させてみてください。

ただし、今度は「どこに置くかをあらかじめ決めて」から

それを動かしてください。

・・・できました？

さて、あなたは今、何か違いを感じましたか？

最初に動かした時、どこに動かすか決めていなかったので、動きながら行き場所を探さなければ

なりませんでしたね。

どこに置こうか迷った人もいるかもしれません。

２度目は最初から置く場所を決めていたのでスムーズに動くことができたかもしれません。

２度目はスタート地点とゴール地点が明確だったと言ってもいいのかもしれません。

この動作からあなたが何を感じ、何を受け取るかは私には分かりません。

ただし、人生の中で最初にあなた自身がどこに行きたいかを決めると、今いるところから

そこへ向かっての動きもスムーズになるのかもしれません・・・。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


