
『キャンセル可』

重体の患者が病院に予約の電話を入れたところ

電話に出た若い看護師が次のように答えました。

「今は予約がいっぱいで、え～と、少々お待ちください・・・。

  予約が取れるのは再来月の第二金曜になりますぅ。」

「え～！そんな先じゃ、俺は死んじゃうよ」

若い看護師が答えました。

「大丈夫ですよ。

  当院は予約のキャンセルはできますから・・・」

4つの資格のプロです。1級建築士・1級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５５歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ 家族：妻と長男（社会人）・長女（調理学校ア

シスタントとして大阪へ移住）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな！
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君 子は みな と仲良 くするが 、派閥 はつく らない。 小人は その 逆であっ て、派 閥はつく るがみ なとは 仲良くし ない

（立派な人間は良心と信用とで国家の利益をはかろうとし、つまらない人間は派閥をつくって自分の利益をはかろうとする。）

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語
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』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

友友友 ををを欲欲欲 すすするるるななならららばばば己己己 ののの一一一 番番番

欲欲欲 すすするるるももものののををを先先先 ずずず与与与 えええるるる。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  六白金星 対人運や仕事運が拡大し、過去の努力が形となって現れ、周囲から期待を寄せられる

ことが多いかも。公私のバランスを取ることが大事。吉方位は東北・南方です。

2位  八白土星 目先の利害得失を追うより将来のためと考え、事に当たること。自信のある内容なら

信念を持って取り組んで吉。前向きの挑む姿勢にツキあり。吉方位は南方です。

3位  五黄土星 新しい方向性に目を向ければ別の道が開かれ、勇気ある信念で押し切れば夢も叶う。

目上や経験者の教えを仰ぎながら進むのが賢明。吉方位は東南・西北方です。

■『二通の手紙』

あなた宛に友だち２人から下記の手紙が届きました。一通は下記です。

「先月、私はハワイに行ってきました。やはり南国はいいですね。

青い空と広い海と美味しい料理を毎日楽しみ充実した休日となりました。

違い身体も心もリフレッシュ！！

（写真を同封したので南国気分を味わって！）

そういえば、我が家の長男が第一志望校の有名私立高校に

推薦入学が決まりました。

高校ではサッカー部に入部する予定で、今から家族で

応援に行くのが楽しみです。

私も南国ハワイから寒い日本に戻って時差ぼけも直りませんが、

毎週通っているワイン教室とダンススクールと近所のママ友サークルの

活動で目の回る忙しさです。あなたも元気でお過ごしと思います。

来週、時間があるので会えないかと思っています。」

そしてもう一通は次の手紙でした。

「お元気ですか？先日、あなたからメールを頂きとても嬉しくなり、

写真を引っ張り出してきて一緒に過ごした大学の寮生活を懐かしく

思い出していました。そういえばお子さんは来年大学受験では

ありませんか。確か高校ではサッカー部のキャプテンだったと

記憶していますが、勉強も運動もあなたに似て優秀で将来が楽しみですね。

志望校に入学できますように私も願っています。来週そちらに

行く機会があるのですが、都合がよければ久し振りに会って話を聞きたいです。」

さて、あなたは来週どちらの友だちと会うでしょうか？

これは手紙に限ったことではありませんよね。

ビジネス・コミュニケーションでも同じ。

多くの場合、お客さんが知りたいのはあなたの会社やお店の自慢話ではありません。

こちらから相手に興味を持っていることが伝われば相手も興味を持つものなのです。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


