
『泥棒に訊きたいこと』

ある男が警察署に出向き、前の晩に自宅に侵入した

泥棒と話がしたいと言った。

「ヤツとは法廷で話すことができますよ」

と巡査部長が答えると、男は言った。

「いやいや、違うんです。私は妻を起こさずにどうやって

家に入ったのかを彼に訊きたいのです。

長年、トライしているのですがなかなか上手くいかなくて・・・」

4つの資格のプロです。1級建築士・1級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５５歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ 家族：妻と長男（社会人）・長女（調理学校ア

シスタントとして大阪へ移住）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな！
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孔 子が言う には 、 その人の行動を視、その行動の動機を観察して、その行動の目的とするところを考察すると、その人間の真実は、

かくそうとしても、かくしきれるものではない。

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語
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』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

一一一つつつしししかかか出出出来来来ななないいいのののでででははは

なななくくく、、、一一一つつつををを極極極めめめるるるこここととと

ででで全全全てててがががわわわかかかるるる。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  八白土星 「案ずるより産むが易し」の福徳運。生来の持久力や統率力が功を奏し大活躍。自信

のある事はワンランク上を目指しましょう。吉方位は東・南西・西方です。

2位  一白水星 培った実力が思う存分発揮でき、飛躍の好機にも恵まれる強盛運。ご縁の強化から仕

事、社交運と嬉しい出来事が盛り沢山かも。吉方位は東・南西・東北東方です。

3位  七赤金星 低迷していた運気を脱し好スタートが切れそうです。実績づくりには使命を果たし、

諸事前向きに取り組む皮算用も必要。吉方位は東南・西北・南西方です。

■『喜怒哀楽の表情』

あなたは今 1人ですか？もし、

周りに人がいなければ次のワークをやってみてください。

「喜びいっぱいの表情をしてください。」

では次です。

「怒り狂った表情をしてください。」

では次です。

「悲しみに満ちた表情をしてください。」

では次です。

「楽（ラク）あるいは楽しさでいっぱいの表情をしてください。」

・・・できましたか？

次に

「喜怒哀楽の表情をそれぞれ 3秒くらいずつ順番に表現してみてください。」

案外、難しいですよね。私は毎朝、鏡の前でこれをやってます。

その理由は瞬時にその状態に入るためです。

NLP心理学では「状態（ステート）を作る」といいます。

プレゼンテーションや交渉、あるいは講演などにおいては聞き手に影響を与えるためには、自分が

いかに早く、いかに深くその状態（ステート）に入れるかがとても重要なんです。

朝礼や会議の場でも内容は良いのにたいくつなスピーチをする人がいませんか？

あれは「状態（ステート）を作る」ことができていないからなんです。

楽しい話をするときは表情も晴れやかに明るく楽しく、辛かった経験を話す時は辛さを現した状態の

表情や苦しかった様子を現す態度で話すと話しにリアリティが出て、ぐっと説得力が増すのです。

楽しい話は「楽しい内容」だから周りが楽しくなる、のではなく、話し手が「楽しそうに話す」から

周りが楽しくなるのです。赤ちゃんが楽しそうに笑うとつられて笑うのと同じです。

あなたは話をする時に喜怒哀楽を意識していますか？

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


