
『新入社員を最も適切な部署に配置する方法』

新入社員を適切な部署に配置するには机１つと椅子が２つだけある部屋に社員を１人で２時間入れる。

時間内に机を分解し組み立てた者は技術部へ配属。

灰皿の吸殻を数えた者は財務部へ配属。

椅子にずっと話しかけていた者は人事部へ配属。

座る間もなく部屋を出て行こうとした者は営業部へ配属。

「見た所そう悪くないでしょう」と言った者はマーケティング部へ配属。

ずっと居眠りをしていた者は管理部門へ配属。
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孔子が言うには、君子は贅沢な食事を求めることはなく、居心地のいい家を求めることもありません。行動は機敏ですが言動は

慎重をきして、徳の高い人に自分を正してもらうように振る舞う。このような人こそが学問好きと言ってよいでしょう。

4つの資格のプロです。1級建築士・1級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５５歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ 家族：妻と長男（社会人）・長女（調理学校ア

シスタントとして大阪へ移住）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな！

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる

2018 年 5月号
■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語
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おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

自自自分分分ののの得得得意意意なななももものののををを他他他人人人

ににに授授授けけけよよよううう。。。そそそののの瞬瞬瞬間間間かかかららら

そそそののの人人人ははは味味味方方方ににになななるるる。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  一白水星 誰よりも一歩先に行く考え方が必要な今期、すべての可能性は努力の先にあります。

貯蓄計画を練るにはよい時期。吉方位は西・北・南方です。

2位  三碧木星 本務や本業を全うできれば自信に繋がる今期、目標が身近に見えてきそうです。仲間

や同僚であっても義理を欠かさないよう注意。吉方位は東・西方です。

3位  九紫火星 新しい環境や人脈に恵まれる躍動運。苦手な分野も努力の甲斐あって一発逆転のチャ

ンス到来かもしれません。吉方位は西西北方です。

■『小石を蹴って悟る』

何十年も前に読んだ禅の本に次のような書かれていました。

「蹴った小石が竹にあたった音を聞いた瞬間に悟りを得た」

その時は

「なんで、小石を蹴って悟るの？」

と思いました。

当時は分からなかったけど、今はなんとなく分かります。

何かを得る人って「何からでも学ぶ」んですよね。

NLP心理学コースを受講中にコーチがこう言いました。

「この部屋の中で気になるものを見つけてください。」

私はホワイトボードの張ってあった紙に目が止まりました。

そして、コーチはこう言いました。

「そこから何かを学んでください。」

一瞬、私は

「え～っ！！」

と思ったのですが、次の瞬間に次のような言葉が頭の中に浮かびました。

「これから始まるこのコーチングの授業を受けて、知識とスキルを身に付けてきっと家族との関係を修復

できる。だから、俺はここに居るんだ。」

「何からでも得る」ことはできるんだね。

同じモノを見てもある人はそこに何かを見出すし、別の人は何も見えない。

同じコトバを聞いてもある人はそこから何かを聞くし、別の人は何も聞こえない。

同じコトを経験してもある人はそこから何かを感じるし、別の人は何も感じない。

モノ、コトバ、コトが「何かを教えてくれる」わけじゃないんだね。

人は「何からでも得る」ことはできるんだ。

さて、あなたも私も今日は何を学んだのだろうか。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


