
『母親孝行な息子！？』

小学生の息子が部屋に飛び込んできて母親に言った。

「ねえ、ねえ、お母さん。

  いつもあの高価な花瓶をボクが割るんじゃないかって

  心配して、ハラハラしていたでしょ？」

母が答える。

「そうね。それがどうしたの？」

息子は笑顔でこう言った。

「もうハラハラしなくていいよ！」

『子曰く、狂にして 直
ちょく

からず、侗
とう

にして愿
げん

ならず、悾悾
こうこう

として信ならず、
吾れは之を知らざるなり』
孔子が言うには、気性が激しいのに真っすぐではなく、無邪気でありながら純真さがなく、素朴に見えて言葉に

表裏がある。こういう人間はどうしようもない。

4つの資格のプロです。1級建築士・1級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５４歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ 家族：妻と長男（社会人）・長女（調理学校ア

シスタントとして大阪へ移住）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな！

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる

2017 年 11 月号
■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

自自自己己己ににに甘甘甘いいいととと道道道かかかららら遠遠遠ざざざ

かかかるるる。。。常常常ににに厳厳厳しししくくくすすすれれればばば

夢夢夢ももも叶叶叶ううう。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  九紫火星 自らの体験と知識を活かしてチャンスを掴むべき今期、眠っていた能力を引き出す時

でもあります。将来的な勝敗は努力の積み重ねです。吉方位はなし。

2位  六白金星 限界を超えてこそ見えてくることがある。狭い枠に囚われず常に周囲より一歩先を行

く心がけが肝要。目上や先輩の助言を活かすとよいでしょう。吉方位は東東南方です。

3位  七赤金星 営業や社交運が好調なので仕事上の問題は早期解決を目指して無難。公私のけじめと

生活にメリハリをつけるとよいでしょう。吉方位は東・西方です。

■『アイコンタクトのスキル』

「相手の目を見て会話をしなさい」

「私は目を見て話をしない人を信用しない」

などと言われます。

確かにアイコンタクトはビジネスコミュニケーションの基本です。

心理学の実験結果からも目を見て話す人には好意と信頼性が

生まれやすいことが分かっています。

でも相手の目を見て話すことが苦手な人もいるはず。

私も苦手でしたが、先輩の次のようなアドバイスで相手の目を

見ることができるようになりました。それは

『相手のまばたきの回数を数えなさい』

ということ。

実はこの有用性は心理学の実験でも実証されていて、まばたきの数を数えると自然と相手の目をしっかり

見るので、相手から好意や親近感を感じてもらえるようになるという結果が出ています。

さらに目の前の人の目の周りを観察して

『この人のまつ毛は何本くらいあるのだろうか？』と思いながら数えてみてください。

この場合、前述のまばたきの回数を数えるよりも相手に近づく必要があります。

そのためあなたの上半身が相手の方へぐっと近づきます。

すると相手は『この人は熱心に話しを聴いてくれる人だ』と強く感じるようになります。

さらに高度なスキルは次のことです。

『相手の瞳に映っている自分の姿を探す』

この場合、相手にさらに近づかないと自分の姿が確認できないのでより密接な距離でコミュニケーション

を図ることになります。

アイコンタクトが苦手な人は、時と場合、そして相手に応じてこれらの方法を使い分けてみてください。

相手の人の反応が変わってくることが分かるはずです。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


