
4つの資格のプロです。1級建築士・1級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５３歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ 家族：妻と長男（社会人）・長女（調理学校ア

シスタントとして大阪へ移住）・次女（小学生）と犬(ｼﾞｬｯｸ)

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな！

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク
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子夏が言われた、心の狭い人は、間違えると必ず言い訳をする。

■今月の論語
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』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

幸幸幸 せせせとととははは、、、足足足 るるるここことととををを

知知知 るるるこここととと。。。

『『ＭＥ ＴＯＯ！』』
元首相が日米首脳会談に向けて英語の特訓を開始した。

英語の苦手な元首相は「ハウ ドゥ ユ ドゥ」と「ミー トゥー」の

二つだけはがんばって覚えた。

しかし、元首相は当時のクリントン大統領と会った時に

「ハウ ドゥ ユ ドゥ」を「フー アー ユ」と言い間違えた。

大統領は笑顔で「アイム ヒラリーズ ハズバンド」と答えた。

元首相が言った。「ミー トゥー！」



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  五黄土星 人知れず行った善行が報われる今期、諸事前向きな姿勢で取り組み初心を貫くこと。

努力に相応した実績が得られます。吉方位は東北・西・東・南方です。

2位  三碧木星 調子に乗った言動や対応で思わぬ挫折も。穏やかな中にも説得力のある筋書きを心掛

け本務を全うすること。吉方位は南西・南方です。

3位  二黒土星 徐々に運気が向上し発展性のある躍動運。努力次第では目的を達成できるので、公私

問わず一歩踏み出すとよいでしょう。吉方位は東北・南・西方です。

■『相手の心に沁みる言葉の使い方』

『人はいつでもどこでも学ぶことができますね。』

・・・という文を読んであなたはどんな感じがしましたか？

「うん、自分もそう思う」「確かにどこでも学べるね」と思った人も

いるかもしれません。では、もし上記の文が次のような文章だったら

印象はどのように変わるでしょうか？

『あなたはいつでもどこでも学ぶことができます。

だからあなたもいろいろなところで学びましょう。』

・・・こちらの文章だと少し押し付けがましい印象を

受ける人もいるかもしれません。

前者は心理学でミルトンモデルと呼ばれる言葉の使い方になります。

人は意識の部分で言葉を聞くと抵抗感が生じます。

だから、相手のためになると思って「もっといろいろ学ぼうよ」と熱心に説得すると実際には

相手の心の中では抵抗感が出ます。抵抗感が出ると自ら学ぶことはありません。

あなたも良かれと思い熱心にアドバイスをするのになかなか相手が動かずに

「何だよ！オレがこれだけ一生懸命にお前のことを考えて言っているのに！！」

と憤慨したことがありませんか？

人はどんなに正論であっても意識の部分で言葉を聞くと抵抗感が生じるのです。

では、どうやって相手の心に沁みる言葉を伝えればいいのでしょうか？

それが冒頭のような言葉の使い方なのです。

「人はいつでもどこでも学ぶことができますね。」

と伝えると相手のことを言っているわけではないので、相手に抵抗感は発生しません。

でも、「人は・・・」と伝えられると、その相手は心の中で「人＝自分」に置き換えて物事を理解し

始めます。これが相手の心に沁みる言葉の使い方のスキルになります。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティン

グ


