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4 つの資格のプロです。1 級建築士・1 級建築施工管理技士

1 級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５３歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ 家族：妻と長男（社会人）・長女（調理学校ア

シスタントとして大阪へ移住）・次女（小学生）と犬(ｼﾞｬｯｸ)

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな！

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク
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子夏が言うには、世間の出来事を身近な問題として考えていくならば、その人の気持ちに仁が生まれる。

■今月の論語

『１０年に一つの願いごと』

日 本 人 と フ ラ ン ス 人 が 逮 捕 さ れ 、 懲 役 ２ ０ 年 と い う

刑 が 下 さ れ た 。 落 胆 し た 二 人 に 刑 務 官 が 言 っ た 。

「 特 別 に １ ０ 年 ご と に 一 つ だ け 望 み を 叶 え て や ろ う 。

そ れ で は 最 初 の １ ０ 年 の た め に 欲 し い も の は 何 だ ？ 」

日 本 人 は １ ０ ０ ０ 冊 の 本 を 頼 み 、 フ ラ ン ス 人 は １ ０ ０ ０ 本 の

ワ イ ン を 頼 ん だ 。

そ れ か ら １ ０ 年 が 過 ぎ 、 再 び 刑 務 官 が や っ て 来 た 。

「 さ あ 、 次 の １ ０ 年 の た め に 欲 し い も の は 何 だ ？ 」

日 本 人 は ま た １ ０ ０ ０ 冊 の 本 を 頼 ん だ 。

フ ラ ン ス 人 は ・ ・ ・ 栓 抜 き を 頼 ん だ 。

◆本紙は『月本
つきもと

康
やす

寅
のぶ

』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

幸幸幸 せせせ だだだかかかららら 、、、笑笑笑 顔顔顔 にににななな るるる
のののででで はははなななくくく 、、、笑笑笑 顔顔顔 でででいいいれれればばば
幸幸幸 せせせ ににになななるるる 。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  四緑木星 努力が報われ開花の時期到来です。従来の計画や予定があれば実行に移すこと。何事

も順調に進展し、正々堂々と事に当たれば成果あり。吉方位は東・南・北方です。

2位  六白金星  独創的な発想と勇気が仇となりやすい今期。目先の小利に固執したり多忙に追われて

大事を見損なうことのないように注意を。吉方位は東北・南西・北方です。

3位  三碧木星 何事もタイミングが大事。予定事は準備と段取りを怠らず、てきぱきと処理してこそ

期待した成果が得られます。吉方位は東北・南・北方です。

■『遅刻するやつはヤル気がない！？は本当か』

「大事な会議に遅れるとは、アイツはやる気がない！」

「本当に困った奴です。」

という会話を聞いたことがありませんか。

「会議に遅れる＝やる気がない」

という式が成立しているわけですが、これって本当でしょうか。

遅刻の理由は他にも考えられますよね。クライアントとの

打ち合わせが長引いたのかもしれないし、移動中の電車が車両故障で

遅延が発生したのかもしれないし、事故にあった可能性もあります。

だから必ずしも

「会議に遅れる＝やる気がない」という式は成立しませんが、このような考え方を心理学では

等価の複合概念と言います。

この等価の複合概念を応用するとお客様にも影響や暗示を与えることができます。

たとえば

「今日は良い天気ですネ。いいことがありそうですよ。」

「この商品は人気なので、その質の高さは保証付きです。」

という何気ない言葉。

これも

「良い天気＝いいことがある」

「人気がある＝質が高い」

という等価の複合概になっています。

商談前にこういったひと言を相手に投げかけておくと、相手の心の中ではなんとなくいいことが

ありそうな気がするし、質が高そうな気がするのです。

だから、あなたの提案も通りやすくなります。

人の行動の９割以上は無意識に影響を受けているといわれています。

ぜひ、あなたもこの記事を参考に等価の複合概を仕事で活用してみてください。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


