
『サブプライムローン再来予見！？』

私の近所に住む貧しい男が家を買おうと銀行に

ローンを申し込んだ。

ダメだろうと思っていたのに意外や簡単にローンが組めた。

その貧しい男はすぐにその銀行口座から残金を

全額引き出してしまった。

その男、いわく

「オレみたいな貧乏人に金を貸す銀行なんて信用できない・・・」

4つの資格のプロです。1級建築士・1級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５５歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ 家族：妻と長男（社会人）・長女（調理学校ア

シスタントとして大阪へ移住）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな！
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孔子が言うには、人は仁の気風あるところに住むのが美しい。だからそんな場所を選ばない人間は、とうてい

知者とはいえないのだ。

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク

■今月の論語

◆本紙は『月本
つきもと
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』のビジネス情報レターです。

おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば

「「「身身身ののの丈丈丈ににに合合合ううう」」」仕仕仕事事事ももも

人人人生生生もももこここれれれににに尽尽尽きききるるる。。。



今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  二黒土星 正月早々、タイミングよく物事が進展していく福運月。いままで波に乗れなかった人

は心機一転の好機。支出は計画的に。吉方位は東北・西南西・南方です。

2位  四緑木星 今日までの努力や積み重ねた経験が評価され順風満帆。万事前向きの姿勢で取り組ん

で吉運を選ぶ強運月。吉方位は西北・南西西方です。

3位  五黄土星 運気の勢いは順調で困苦の中にも助けの神あり。欲のない節度ある行動が喜びや利を

        もたらす。飲みすぎ、食べ過ぎ注意。吉方位は東北・東南・西南西・南・北方です。

■『靴磨きのカリスマ』

以前、都内の百貨店で靴を買いました。

その時に対応頂いたお店の男性に靴の手入れについて質問をしました。

すると「お時間はございますか？」と聞かれました。

私が「はい」と答えると、その男性は自前の靴のメンテナンス用品一式を準備して、一から十まで

靴の手入れの方法を全部を教えてくださいました。

なんと私のために１時間以上も費やしてその時に買った靴を手に持って、

手入れの順序やコツを説明してくださり、実際に目の前で磨いてくれました。

その男性の手によって手入れされた靴がそれまでにも増してイキイキしてピカピカになり、

嬉しそうな表情になる様子を目の当たりにして私は心底感動してしまいました。

また、その間の男性の話ぶり、そして丁寧なメンテナンスの様子から本当に靴に愛着を持っていて、

お客にも靴を大切にして長く愛用して欲しいと思っている気持ちがひしひしと伝わってきました。

その男性が後にマスコミでも取り上げられるようになった高林巌（いわお）さんです。

▼参考サイト

https://mr-babe.com/2018/07/13945

靴はどのお店で買ってもたいてい同じような靴を買うことができます。

自動車はどこで買っても同じような車を買うことができます。

薬はどこで買っても同じものを買うことができます。

本はどこで買っても同じ。パソコンもどこで買っても同じ。

玉子もどこで買っても同じ。ワインもどこで買っても同じ。

たいていの商品はどこで買っても同じようなものが手に入ります。

でも、そのお店でしか手に入らないものもあるのです。

そして、そんなお店にはファンが着実に一人ずつ増えていきます。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


