
『男女差』

先生が生徒に声を掛けます。

「それでは算数の授業を始めよう。１９８０年生まれの人は

今年２０１８年には何歳になるかな？」

一人の生徒が質問をしました。

「先生、その人は男の人？女の人？」

先生が答えます。

「男の人も女の人も同じだよ。」

生徒が言いました。

「違うよ。うちのパパとママは１９８０年生まれだけれど、

いつもパパは近所の人に３８歳って言ってるけど、ママは２８歳って言ってるもん。」
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孔子が言うには、政治の根本は、徳とは、たとえて言えば北極星のようなもの、デンとまんなかに座っているだけで、他の星は

すべてそのまわりを整然とめぐっている。

4つの資格のプロです。1級建築士・1級建築施工管理技士

1級土木施工管理技士・宅地建物取引士

月本建設株式会社 代表取締役 月本康寅（愛称 つきちゃん）

年齢：５５歳 血液型：Ａ型 星座：みずがめ座

生年月日：昭和３８年１月２２日 出身地：岡山県岡山市

現住所：岡山市中区四御神 通勤：鮎モドキがいる川沿いに車で！

好きな言葉：素直、和、元気！ 好きな映画：小さな恋のメロディ

趣味：蕎麦打ち、映画鑑賞、ゴルフ、カラオケ 家族：妻と長男（社会人）・長女（調理学校ア

シスタントとして大阪へ移住）・次女（小学生）

プロフィール：岡山工業高校、九州産業大学建築学部を卒業後、㈱荒木組で現場監督の勉強を

させてもらい、3 年半後に月本建設㈱に入社、一級建築士を取得して現在に至る。

FB で「月本康寅」を検索すると人間像が少しわかるかな！

営業先でトークがはずむと評判のビジネスレターです。

月本建設㈱  月本康寅 電話 086-275-0676

たたんんぽぽぽぽ通通信信

３３分分でで読読めめてて、、売売上上げげアアッッププととビビジジネネススにに役役立立つつ

アアイイデデアアととヒヒンントトととノノウウハハウウがが満満載載！！！！

仕仕事事とと論論語語とと蕎蕎麦麦打打ちちがが大大好好ききなな月月本本康康寅寅ががおお届届けけすするる
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■今月の仕事に役立つビジネスジョーク
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おおお気気気ににに入入入りりりのののここことととばばば
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今月の強運   

ランキング

ベスト３

リフォームを「頼んで良かった」と言われる会社です。

月本建設（株）代表取締役 月本康寅

電話/086-275-0676 FAX/086-275-5267

メール tsukimoto-cop@wind.ocn.ne.jp

ホームページ 月本建設 検索

1 位  九紫火星 仕事、対人運と嬉しい出来事が予想される今期、守るより攻めるが勝ちの福徳運。

        オーバーワークを感じたら早めに休息を。吉方位は東北・東・西方です。

2位  二黒土星 地道な活動や努力が報われる周期に。本務や責務に徹する姿勢が報われる周期に。

チャンスを生かすには信念と行動力が必要。吉方位は東・南西方です。

3位  三碧木星 対人面や社交面がともに活発となるため趣味や娯楽の機会も多くなります。外見の美

談にとらわれず内容の充実を心掛けること。吉方位は西西北方です。

■『モテる男とモテない男の差』

モテる男とモテない男の違いは「女性に拒絶された時の理由付け」だと

教えてもらったことがあります。

どういうことかというと男性が女性にアプローチします。

するとたいてい断られることの方が多くなります。

（あなたは違うかもしれませんが）

そこでモテない男は自分を責めるのだそうです。

「俺の話がつまらなかったのだろうか。きっと、俺の容姿と彼女とは

吊り合わないんだ。もっとケチらずに高いお店で食事をすれば良かった。

俺の服のセンスが悪かったに違いない。なんであんなコトを言って

しまったんだろう。」・・・つまり、フラれた原因を自分に求めがちなのだ

そうです。これが重なり女性恐怖症になる・・。

一方、モテる男は原因を「きっと、彼女は体調が悪かったんだ。」「家族でもめごとがあったんだろう。」

「飼っていたペットが病気に違いない。」と考えて、次の女性へのアタックを開始するのだそうです。

ある意味当たっていますよね。だって、断られることの方が多いのですから。

結局、メゲずに受け入れられるまで続ければ、「モテる」わけです。

一度や二度の拒絶で恐怖症になりその後の行動が生まれなくなってしまっては元も子もないのです。

これって、仕事でも同じですよね。トップセールスマンや名経営者だって一度や二度の拒絶で足を止める

ことなく、三度目四度目・・・とトライしたからトップセールスマンや名経営者になったのではないでし

ょうか。

だから、もし、あなたが何か失敗したり、拒絶されたとしてもこう思えばいいわけです。

「きっと、体調が悪かったんだ。」

「家族でもめごとがあったんだろう。」

「飼っていたペットが病気に違いない。」

さあ、そして、また新しいチャレンジをしましょう。

●本記事は契約のうえ、ビジネス心理学講師・酒井とし夫さんが寄稿しています。

■集客・営業・広告・販促に役立つ心理マーケティング


